
DOSSIER DE PRESENTATION

DU PROJET NACRE Prêt Autonomie
Porteur de projet 
Accompagnateur PHASE métier 1 
Nom de l’organisme :

Nom de l’Accompagnateur :

Coordonnées :
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Présentation du dispositif NACRE

NACRE, un nouveau dispositif 

En remplacement des outils EDEN et chèques conseils,  

NACRE consiste à proposer à un porteur de projet l’opportunité de bénéficier :

·  d’un appui technique pour finaliser son projet (phase 1)

·  d’un prêt à taux zéro couplé obligatoirement à un prêt bancaire ou solidaire (phase 2)

·  et d’un accompagnement systématique durant les trois premières années suivant le démarrage de l’activité (phase 3) 

Le dispositif NACRE s’adresse au porteur de projet de création ou de reprise d’entreprise :
· demandeur d’emploi indemnisé et demandeur      d’emploi non indemnisé inscrit à l’ANPE au moins 6 mois au cours des 18 derniers mois,

· bénéficiaire de minima sociaux  (RMI, ASS , API , ATA),
· jeune de 18 à 25 ans et jeune de moins de 30 ans non indemnisé ou reconnu handicapé,  
·  personne créant une entreprise dans une ZUS (zone urbaine sensible) ,
·  personne de 50 ans et plus inscrite sur la liste des demandeurs d’emploi,
·  salarié reprenant son entreprise en redressement ou en liquidation judiciaire,
· titulaire du contrat d’appui au projet d’entreprise (CAPE),
· bénéficiaire de prestations d’accueil pour jeune enfant Complément Libre Choix d’Activité (CLCA) .

Présentation du prêt à taux Zéro
	Emprunteur 

	Personne physique

	Montant 


	1000€ à 10 000€

	Durée


	1 à 5 ans

	Taux


	0%

	Différé d’amortissement

	Aucun

	Modalités de remboursement
	Mensualités constantes ou progressives

	Garanties sur l’emprunteur
	Aucune

	Structuration du financement 
	Le montant et la durée du prêt bancaire complémentaire (bancaire ou solidaire) doivent être supérieurs ou égaux au montant et à la durée du prêt à taux 0

	Conditions 

	Plan de financement validé dans le cadre du contrat 

Signature du Contrat de Prêt à taux 0

Mise en place d’un prêt bancaire ou solidaire complémentaire


I- Le Projet

Le projet : 
1) Identité Du Demandeur 
Nom :





Prénom :




Date de naissance :



Adresse :




Téléphone :




E-mail :




Situation familiale :



----------------------------------------------------------
Motifs expliquant le choix de cette activité : 

Expérience professionnelle en tant que gérant :

Formations ou  compétences, en rapport avec le projet de création d’entreprise :

2)  Présentation du Marché 
I LE PRODUIT / SERVICE :

(Description et positionnement) 

Quelles en sont les caractéristiques techniques ? 

II LE MARCHE :

Quel est le marché ? (description, périmètre commercial)

Quel secteur de ce marché ?

Quelle est l’importance et l’évolution de ce marché ? (tendance du marché)
III LA CLIENTELE :
Répartition de la clientèle en pourcentage

Particuliers : 


PME : 





Grossistes : 


Entreprises de production : 


Collectivités locales : 

Autres Administrations : 


Quelle est la clientèle ciblée ?

Décrire son volume, son évolution de la demande

Décrire les habitudes de consommation et les attentes de la clientèle.

Décrire les contacts déjà pris. Pour quel résultat ?

Quels sont leurs délais de règlement ?

IV LA CONCURRENCE :
Décrire la concurrence directe et indirecte
(caractéristiques, implantation, parts de marché, pratiques commerciales, prix pratiqués)
Préciser les avantages comparatifs face à cette concurrence (points forts) :
V CIRCUIT D’APPROVISIONNEMENT :
Description des différents fournisseurs :
Conditions de règlement :
3) Le Chiffre D'affaires Et l’Organisation 
Estimation du chiffre d'affaires
Explication (base tarifaire, taux de marge, évolution du CA)
	
	Année 1
	Année 2
	Année 3

	CA HT

Activité 1

Activité 2
	
	
	


Moyens de communication
-Moyens mis en place pour la prospection commerciale :

-Moyens pour se faire connaître :

-Publicité de départ et politique en régime de croisière :

Organisation 
-Embauches 

-Répartition des tâches : 

Le local

-Détail des locaux d’activité (superficie, localisation et environnement, type de bail montant du loyer)
Description des immobilisations corporelles et incorporelles

- Fonds de commerce, brevet, licence :

- Description du matériel professionnel nécessaire :

Réglementation spécifique
4) Diagnostic Du Projet 
POINTS FORTS :

- Adéquation personne/projet

- Adéquation projet/marché

POINTS FAIBLES :
CONCLUSION :
II- Les Tableaux Financiers 

III- LES PIECES FOURNIES 
	LES DOCUMENTS
	OUI
	NON

	Documents juridiques :
	
	

	Statuts à jour ou Projet de statuts
	
	

	Liste des associés
	
	

	Le contrat de bail
	
	

	Le compromis ou le protocole d’accord
	
	

	Documents commerciaux :
	
	

	Ventilation du chiffre d'affaires
	
	

	Catalogue des produits et tarifs
	
	

	Les lettres d’intention/Devis en cours
	
	

	Principaux contrats commerciaux
	
	

	Documents comptables :
	
	

	Plan de financement prévisionnel (3 ans)
	
	

	Compte de résultat prévisionnel
	
	

	Comptes annuels des 3 derniers exercices
	
	

	Liasse fiscale des 3 derniers exercices
	
	

	Plan de trésorerie prévisionnel 
	
	

	Autres documents
	
	

	Carte d’identité
	
	

	CV du dirigeant
	
	

	Factures pro forma
	
	

	Lettre d'accord de co-financeurs ou état des négociations si engagées
	
	

	Justificatif de domicile
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