Battement de coeur

Vous avez été nombrewx a lire le premier numéro de cette newsletter et toute I'équipe d’Accés
Conseil se joint 3 moi pour vous en remercier. Comme vous le savez, 'année 2007 a été
particuliérement riche avec, entre autres, la création du Pdle Formation, notre implantation sur
de nouveaux territgires, notre participation a des initiatives internationales grice aux
programmes européens et de de coopération décentralisée, mais aussi les nombreux partenariats
conclus avec le FONGECIF, le Crédit Agricale, France Telecom, etc.

En 2007, grice au travail de tous nos collaborateurs, Accés Conseil a établi sur le seul territoire
des Bouches du Rhdne prés de 2000 contacts directs, accueili plus de 600 personnes et
accompagne a la création plus de 200 entreprises. Avec ce bilan, c’est de maniére sereine que
nous abordons donc la nouvelle année. Je profite donc de cette occasion pour remercier tous les
partenaires publics et privés qui nous font confiance depuis de nombreuses années et sans lesquels
Accés Conseil ne pourrait mener a bien sa mission.

Bonne lecture et a bientdt,

Laurent Bonnet, directeur d’Accés Conseil

La BOUTIQUE de GESTION Accés Conseil permet d'accompagner les projets, les personnes, les entreprises et les initiatives

Imprimer la newsletter - Faire suivre 3 un ami - Contact

SOMMAIRE B  Aucoeur des TERRITOIRES

Crédit Agricole Alpes Provence et FOMGECIF : de nouvelles conventions pour
améliorer |'accompagnement de tous les publics

La Boutigue de Gestion Accés Conseil et le Crédit Agricole Alpes Provence ont signé le 24
Al cosur FACCES COMSEIL G.Elﬂbrf" de:rnier I.JI'IC-.' cc\n\:fenlmn de pa.rtenarial d’lljne duré\e de 3 an? qui vise a appﬂrt.er une aide
- financiere a 'action menee par la Boutigue de Gestion auprés des createurs d’entreprise.
Au coeur d'un RESEAL Le 5 décembre, c’est avec le FONGECIF gu’une seconde convention de partenariat innovanie a

Coup de COEUR &te signée pour I'accompagnement des persennes salariees.

Accés Conseil participe au programme GRUNDTVIG

Le programme suropéen Grundtvig vise notamment 3 améliorer la qualité de la formation
professionnelle des adultes, en renforgant les partenariats entre acteurs des différents pays
membres. Pour cela, la Boutigue de Gestion Accés Conseil s’est associée avec la Mancomunidad
Sierra de San Pedroc (Espagne) et la Regicnal Foundation for Enterprise Promotion of Komarom-
Esztergom County (Hongrie) pour miewx partager leurs expériences et bonnes pratigues.

Plus de renscignements : www.curope-education-formation.fr/grundtvig.php - Téléchargsr la

plaquette

La réorientation des publics : une problématique partagée par les acteurs de la
création

Dans le cadre du programme « EQUAL : Entreprendre a Parts Egales a Marseille =, Accés Conseil
travaile avec le Plie MPM Centre, la Mission Marseile Emploi et la Mission Locale a la mise en place
d'une plateforme de réorientation des publics. L'objectif de cette plateforme est de faire entrer
les acteurs de 'accompagnement 3 la création d'entreprise dans une démarche de réorientation
des publics gu'ils accompagnent, lorsque ces derniers ne finalisent pas leur création ou gu'ils ne
perennisent pas leur activité au bout de 2 ans.

Plus de renseignements : wiww.equal-france.com

Connexion entre France Telecom et Accés Conseil

Dans le cadre d'un partenariat avec la cellule d'essaimage sud-est de France Telecom, la
Boutigus de Gestion propose un accompagnement de 3 mois alternant des rendez-vous individuels
et des ateliers thématigues aux agents qui projettent de créer leur entreprise.
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2 Cest le nombre de personnes d'Accés Conseil gui interviennent dans le cadre du
programme européen d'aide & la décentralisation (PAD MEMARA).

Le projet PAD MEMARA, porté par la Commune Urbaine de Marrakech, en partenariat et avec

AGGLOPOLE I'assistance de la Vile de Marseills, poursuit les objectifs suivants :
5 - enl e - doter la vile de Marrakech d’un systéme de pilotage et de suivi du tissu associatif et des
) initiatives locales au niveau de la vile,
— " - expérimenter une premiére Maison des associations et des initiatives locales avec une animation

et une gestion participatives,

- favoriser la montée en compétences des associations par le biais de formations et de services,

- accompagner et soutenir les porteurs de projets individuels et favoriser Uinsertion sociale et
professicnnelle des habitants.

Les Villes de Marseile et Marrakech ont décidé de mobiliser la Boutique de Gestion Accés
Conseil pour mettre en place au sein de la Maison des associations et des initiatives locales de
Menara, un service d’accompagnement a la création d*entreprise en appui aux services de
soutien aux initiatives déja en place sur le territoire.

Contact : Rachida YOUSFI - 04 91 90 88 66
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